
Отметка «Оригинальный товар»

Что это такое?

Отметку «Оригинальный товар» могут получить товары известных брендов, если их продавец
подтвердил свое право торговать ими, предоставив все необходимые документы. Это позволит
покупателям быть уверенными, что они приобретают подлинную продукцию.

В поиске, каталоге и внутри карточки такие товары будут отмечены бейджем синего цвета. Скоро
добавится и специальный фильтр с товарами, подлинность которых подтверждена, чтобы
пользователям было удобнее делать покупки.

Кто сейчас может получить отметку “Оригинальный товар”?

Выдача отметки пока происходит в тестовом режиме. Бейдж «Оригинальный товар» могут
получить только продавцы товаров популярных брендов. Сейчас бейдж присваивается
производителям и их официальным партнерам после проверки документов.

Другие продавцы маркетплейса, которые хотят подтвердить оригинальность своих товаров, могут
подать предварительную заявку. Список нужных документов вы найдете ниже. Такие заявки мы
рассмотрим после окончания тестового периода.

Как получить отметку «Оригинальный товар» на мои товары?

Сейчас мы тестируем новый функционал, собираем и анализируем вашу обратную связь.
Например, нам важно оценить количество продавцов, которые хотели бы получить отметку
“Оригинальный товар” — и мы будем благодарны вам за помощь в этом.

Если вы — вендор, правообладатель или другой продавец оригинальных товаров этих брендов и
заинтересованы в получении бейджа, вы можете прислать нам подтверждающие документы в
тему “Предварительная заявка на метку “Оригинальный товар” в поддержке (раздел “Цифровой
арбитраж”). Мы проверим их после окончания тестового периода, и это позволит нам лучше
подготовиться к выводу функции из режима тестирования.

Список необходимых документов:

Документы, подтверждающие статус официального партнёра правообладателя:
— действующий договор коммерческой концессии или лицензионный договор (достаточно
актуальных сведений об этом на сайте ФИПС – потребуется номер товарного знака).
или
— действующий дистрибьюторский или дилерский договор с актуальными сопроводительными
документами на товар (ТТН/УПД/Инвойс), включая таможенную декларацию при импорте.
или
— документы, подтверждающие то, что товары введены в оборот с разрешения правообладателя.
Например, подтвердить дистрибьюторскую цепочку: перепродавец, который купил товары у
дистрибьютора или дилера, может предоставить договор поставки или купли продажи с
сопроводительными документами (ТТН/УПД/Инвойс) и подтверждением оплаты, таможенную
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декларацию при импорте. Рекомендуем иметь письменное согласие правообладателя
рекламировать товары в сети Интернет.
— будет хорошо, если вы дополнительно пришлете документально оформленную рекомендацию
от вендора или правообладателя о выдаче отметки вам как его партнеру. Такой запрос будет
иметь большое значение для принятия решения о выдаче бейджа.
— если вы производите товар в России, то вам понадобится выписка из Реестра российской
промышленной продукции. Такие сведения являются общедоступными, можно проверить по
ссылке. Основанием для включения продукции в Реестр является заключение Минпромторга РФ.
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